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                     PROGRAMA Y FICHA DE INSCRIPCIÓN
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Objetivos seminario:
Una vez realizado el seminario habrá logrado los siguientes objetivos:

· Tendrá un lenguaje común en marketing digital y entendimiento 360 del inbound Marketing que le permitirá interactuar con sus clientes internos y externos. 
· Obtendrá una visión de las principales herramientas en marketing digital:
· Web 2.0 y Analítica Web

· Técnicas SEO para posicionar su negocio/empresa en los primeros lugares de Google. 
· Email marketing como herramienta de comunicación, fidelización de clientes y ventas. 

· Publicidad Online y Google Adwords. 
· Uso de Twitter, Facebook y Linkedin como herramientas de posicionamiento de marca, generación de prospectos y ventas. (Social Selling). 

· Publicidad online y Google Adwords

· Conocerás claves estratégicas que permitan integrar el marketing digital o marketing basado en la generación de prospectos en el modelo de negocios de tu empresa, con énfasis en el aumento de ventas. 
·   Disminuirás errores estratégicos y operacionales en el uso de herramientas de 
marketing digital para la generación de campañas virales de alto impacto apuntando a 4 pilares fundamentales:

· Difusión
· Posicionamiento de marca
· Generación de prospectos 
· Fidelización de clientes 
· Aumento de ventas 
· Fidelización de clientes 

Logrando potenciar el proceso de ventas de tu empresa o negocio. 
Dirigido A: Directores, Gerentes, subgerentes, jefes de área, empresarios, emprendedores, gerentes comerciales, de desarrollo de nuevos negocios, gerentes de innovación, jefes de desarrollo, jefes y gerentes de marketing, marketing digital, periodistas, profesionales de las áreas de Innovación, Comunicaciones, Marketing, Ventas, Publicidad que deseen conocer las bases estratégicas y operativas del marketing digital e inbound marketing orientado a resultados en ventas mediante la generación de leads calificados. 
Fechas 2016: Jueves 15 Diciembre 2016
Horario: 14:30 a 18:30 hrs. 
Lugar de Realización: Hotel Marriot, Auditorio Amcham, Av.Presidente Kennedy 5735, Vitacura
Valor: $ 95.000 p/p . 

 - Preventa $ 79.000 hasta el 9 de Diciembre
Cupos limitados: 70
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· El estado de Internet y el Marketing digital, una visión global, latinoamericana y Chilena. 

· Introducción al marketing digital 
· Marketing Digital y modelos de negocios, como el marketing digital está generando disrupciones en todas las industrias. ¿Podrá seguir existiendo su empresa sin marketing digital los próximos 5 años?
· Claves estratégicas en marketing digital y enfoque metodológico en marketing digital.

· Web 2.0 y Analítica Web

· Metodología y Técnicas de Search Engine Marketing (SEO) para posicionar su negocio en los primeros lugares de Google. 

· Publicidad Online, Google Adwords y re-marketing. 
· Elementos de usabilidad web y conversión mediante formularios online. 
· Email marketing de permiso. Email marketing como herramienta de comunicaciones, fidelización de clientes y aumento de la conversión online para generar ventas. 
· Uso profesional de las redes sociales Facebook, Twitter, Linkedin para posicionamiento de marca, generación de prospectos y ventas (Social Selling). Como integrar las áreas de Comunicaciones, Marketing y Ventas con el uso profesional de redes sociales para mejorar los resultados de negocios. 

· Consultas y Networking 

Lesley Robles Sedán, Miembro del Directorio de America Digital, socio consultor de BBG: Ingeniero civil  U de Chile, especializaciones en gestión de la Innovación U Adolfo Ibañez, profesional con 14 años de experiencia en expansiones de negocios, estrategias digitales, modelos de negocios, dirección e implementación de proyectos de Innovación en Chile y Australia para empresas de los sectores, agroalimentarios, retail, servicios globales, entre otros. Desarrolló la estrategia digital para la multinacional suiza SGS incrementando la generación de leads calificados en un 30 % en un año e implementó la estrategia de Social Selling focalizado en el uso profesional de Linkedin en el equipo comercial de America Digital aumentando las ventas en dos años de US$ 1,5 a US$ 3 millones. 


Para inscribirse en el seminario siga los siguientes pasos:
1. LLENAR LA SIGUIENTE FICHA 
	DATOS DE FACTURACIÓN

	RAZÓN SOCIAL: 

	RUT: 
	TELEFONO:

	GIRO: 

	DIRECCIÓN: 

	COMUNA:
	REGIÓN: 

	FAX:
	E-MAIL:

	NOMBRE Y CARGO ENCARGADO INSCRIPCION CURSO:  

	TELEFONO CONTACTO 
	EMAIL CONTACTO 

	

	NOMBRE Y CARGO ENCARGADO PAGO FACTURA

	TELEFONO:
	EMAIL: 


	INFORMACION DE LOS  PARTICIPANTES

	1.-NOMBRE COMPLETO: 

	RUT
	CARGO : 

	TELEFONO : 
	E-MAIL : 

	2.-NOMBRE  COMPLETO:

	RUT:
	CARGO:

	TELEFONO:
	E-MAIL:


	INFORMACION DE LOS  PARTICIPANTES

	3.-NOMBRE COMPLETO: 

	RUT:
	CARGO : 

	TELEFONO : 
	E-MAIL : 

	4.-NOMBRE  COMPLETO:

	RUT:
	CARGO:

	TELEFONO:
	E-MAIL:


ORDEN DE COMPRA, DEPOSITO O TRANSFERENCIA ELECTRÓNICA A:
BIO ANDES CONSULTING SPA

RUT 76.783.970-7
Los Alerces 2715- G, Ñuñoa 

Giro: Consultoría y Eventos 
BANCO DE CRÉDITO E INVERSIONES (BCI)

CUENTA CORRIENTE N°86100491
Orden de Compra Exenta de IVA.
info@chile-digital.com 
El valor a transferir para el seminario es de CLP$ 95.000 por persona.

2. ENVIAR COMPROBANTE DEPOSITO O TRANSFERENCIA A info@chile-digital.com 
Una vez realizado el depósito o transferencia electrónica enviar depósito o transferencia electrónica y el presente formulario de inscripción llenado a info@chile-digital.com  
3. CONFIRMACIÓN

Dentro de 48 horas recibirá confirmación de su inscripción.

4. DUDAS O CONSULTAS

Chile Digital 
División Capacitaciones 

Magnere 1540, of 1102, Providencia 

Santiago de Chile 

T:56 222042034

info@chile-digital.com 

www.chile-digital.com 

También puede adquirir su entrada online en http://seminarios.chile-digital.com/marketing-digital   

SEMINARIO CLAVES ESTRATÉGICAS MARKETING DIGITAL / INBOUND MARKETING


Aprende a transformar tu sitio web en una herramienta de aumentar ventas mediante la generación de prospectos calificados. 
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FICHA DE INSCRIPCIÓN / ORDEN DE COMPRA





“Seminario Claves Estratégicas Marketing Digital”





Fecha: 	                                                                    Horario: 9:00:13:00 hrs 


                                           		            Valor: $ 95.000 


Lugar de Ejecución: 	            











