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Introducción: 

¿Qué es un modelo de negocios? Todos hablan de modelos de negocios, y si le consulta a sus colegas cada uno le dará una definición distinta. Si no existe un lenguaje común en su organización entonces ¿Cómo podrán los profesionales de su empresa visualizar su modelo de negocio actual, realizar mejoras, incrementar el desempeño o generar nuevos modelos de negocios disruptivos que le permitan desplazar  a la competencia?.
La metodología canvas para el diseño y re-diseño de modelos de negocios innovadores ha sido desarrollada tras 9 años de investigación y práctica mediante 470 expertos de 45 países y desde el año 2006 se ha expandido su uso alrededor del mundo, actualmente empresas como IBM, Ericsson, Virgin, Gasco, Chilectra, Movistar, Pymes, fundaciones, emprendedores y start-Ups usan esta metodología.

Objetivos taller:  

· Entregar la metodología canvas para la visualización y comunicación del modelo de negocio de su organización, permitiendo así su ejecución, optimización o re-diseño en equipos multidisciplinarios de trabajo. 
· Entregar a los ejecutivos de su empresa una herramienta metodológica que les permita encontrar nuevas formas de crear y capturar valor para la empresa, ya sea mediante líneas de negocios existentes o nuevas. Disminuyendo errores estratégicos y costos durante el proceso. 

¿Quiénes deben asistir?: Profesionales, gerentes y ejecutivos de pequeñas, medianas y grandes empresas que necesiten re-diseñar su modelo de negocios para mantenerse competitivas y desplazar a la competencia. Entidades que requieran transferir capacidades de creación, diseño y re-diseño de modelos de negocios innovadores a sus profesionales a modo que lo puedan aplicar en sus estrategias y proyectos de desarrollo, facilitando el trabajo multidisciplinario, catalizando y disminuyendo los riesgos asociados al re-diseño o lanzamiento de líneas de negocios. 
Se recomienda asistir al taller en grupos de 4-10 profesionales. 

Requisitos: Interés por la innovación y modelos de negocios. 
Duración: 
4 hrs. 
Horario:
09:00 a 14:00 hrs. 
Lugar de realización: Hotel Marriot, Av. Presidente Kennedy 5735, of 201, Auditorio Amcham.
Fecha: 27 Enero 2017.
Valor: General:  $ 95.000 p/p

Early Bird hasta el 6 Enero $ 75.000 p/p
Pre venta hasta el 13 Enero $ 85.000 p/p

TESTIMONIOS 
“La metodología canvas permite la visualización integral del modelo de negocio de una empresa, detectar falencias y convertirlas en acciones concretas de mejoras”

         Alejandro García, Ingeniero TI Metrogas
“La mayoría de los Gerentes tienen dificultades para aplicar los conceptos estratégicos en la empresa a pesar que los comprenden, sin embargo la metodología canvas de modelos de negocios establecen vínculos entre los conceptos complejos y las decisiones rutinarias.”

Henry Hanssens, Gerente Cluster Code


1. INTRODUCCIÓN 

· En este taller abierto aprenderemos un método para visualizar, comunicar, compartir, mejorar y re-diseñar modelos de negocios innovadores que desplacen a la competencia. La metodología quedará transferida a la empresa, razón por la cual los profesionales podrán aplicarla en futuros proyectos o con otros equipos de trabajo. 
2. CONTENIDOS 

a. Análisis de un modelo de negocios
· Los 9 pilares fundamentales que componen el modelo de negocio de una empresa.

· Propuesta de valor y el marco del modelo de negocio.

b. Patrones de modelos de negocios
· Casos de modelos de negocios exitosos.
· Tipos de modelos de negocios modernos. 
· Ejemplos de innovaciones en modelos de negocios en Chile y Latinoamérica. 
RELATOR 

3. TÉCNICAS DE RE-DISEÑO DE 
MODELOS DE NEGOCIOS

· Técnicas de creatividad, pensamiento visual y generación de ideas. 

· Técnicas de brainstorming.  

· Aplicación de la técnica de Océanos Azules.
· Etapas de implementación de un modelo de negocios. 
4. TALLER PRÁCTICO 

Se realizarán talleres grupales: 
· Orientado a visualizar y re-diseñar el modelo de negocio de su empresa, líneas de negocios nuevas o existentes. 

·  Luego los ejecutivos trabajaran en un taller, orientado a re-diseñar el modelo de negocio, generando posibles prototipos de modelos de negocios innovadores de mayor viabilidad e impacto. 


Para inscribirse en el taller práctico siga los siguientes pasos:
1. LLENAR LA SIGUIENTE FICHA

	DATOS DE FACTURACIÓN

	RAZÓN SOCIAL: 

	RUT: 
	TELEFONO:

	GIRO: 

	DIRECCIÓN: 

	COMUNA:
	REGIÓN: 

	E-MAIL:
	PÁGINA WEB:

	NOMBRE Y CARGO ENCARGADO INSCRIPCION CURSO: 

	EMAIL CONTACTO: 
	TELEFONO CONTACTO: 

	NOMBRE PERSONA CONTABLE Y ENCARGADO PAGO:


	EMAIL
	TELEFONO: 


	INFORMACION DE LOS  PARTICIPANTES

	1.- NOMBRE COMPLETO: 

	
	CARGO : 

	TELEFONO : 
	E-MAIL : 

	2.- NOMBRE  COMPLETO:

	
	CARGO:

	TELEFONO:
	E-MAIL:


	INFORMACION DE LOS  PARTICIPANTES

	3.- NOMBRE COMPLETO: 

	
	CARGO : 

	TELEFONO : 
	E-MAIL : 

	4.- NOMBRE  COMPLETO:

	
	CARGO:

	TELEFONO:
	E-MAIL:


2. REALICE DEPÓSITO O TRANSFERENCIA BANCARIA A:
BIO ANDES CONSULTING SPA

RUT 76.783.970-7

BANCO DE CRÉDITO E INVERSIONES (BCI)

CUENTA CORRIENTE N°86100491
info@chile-digital.com 
SI REQUIERE ORDEN DE COMPRA 

       Datos orden de compra: 


3. ENVIAR COMPROBANTE DEPOSITO O TRANSFERENCIA A info@chile-digital.com 
Una vez realizado el depósito o transferencia electrónica enviar depósito o transferencia electrónica y el presente formulario de inscripción llenado a info@chile-digital.com   

4. COMENTARIOS 

· Se recomienda realizar inscripción al taller con al menos dos semanas de anticipación debido a que los cupos son limitados.  
· Dentro de 48 horas recibida  ficha inscripción y comprobante de transferencia recibirá confirmación de su inscripción. 
· También le recordamos que puede realizar su inscripción de manera online y automática en http://seminarios.chile-digital.com 
· Puede solicitar este y otros talleres de manera cerrada en su organización, más información en http://incompany.chile-digital.com 
5. DUDAS O CONSULTAS

Chile Digital
Magnere 1540, of 1102, Providencia
Santiago de Chile
T: +56 222042034
info@chile-digital.com 
http://www.chile-digital.com/
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PROGRAMA Y FICHA INSCRIPCIÓN


Taller práctico metodología canvas para el diseño y re-diseño de modelos de negocios





El 52 % de las empresas fracasan por fallas en su modelo de negocios.





CONTENIDO DEL TALLER 








Lesley Robles Sedán, Miembro del Directorio de Chile Digital, socio consultor de BBG: Ingeniero civil U de Chile, especializaciones en gestión de la Innovación U Adolfo Ibañez, profesional con 14 años de experiencia en expansiones de negocios, estrategias digitales, modelos de negocios, dirección e implementación de proyectos de Innovación en Chile y Australia para empresas de los sectores biotecnológicos, agroalimentarios, retail, servicios globales, entre otros. Antes de unirse a Chile Digital y BBG, el Sr. Robles sostuvo diversas posiciones ejecutivas en el State Agricultural Biotechnology Center en Murdoch University Australia, Corthorn Quality y SGS. Durante su carrera el Sr. Robles ha levantado sobre US$ 2 millones en fondos de innovación públicos y privados tanto en Chile como en Australia.


























FICHA DE INSCRIPCIÓN / ORDEN DE COMPRA





“Taller canvas de diseño y re-diseño de modelos de negocios”





Fecha:                                                                    Duración:	 4 hrs.


                                           		          Valor:	 $95.000.- por persona





Lugar de Ejecución:                                








Empresa: Bio Andes Consulting SPA 


RUT: 76.783.970-7


Giro: Consultoría, gestión y producción de eventos�Dirección: Los Alerces 2715, oficina G, Ñuñoa


E-mail: � HYPERLINK "mailto:info@chile-digital.com" �info@chile-digital.com�  











